o GrantThornton

An instinct for growth’

Meie pakutud
lahenduse kirjeldus

Case study

Kliendi nimi:  United Motors AS

Soiduautode ja vdikebusside miitik
(pdhitegevusala); mootorsdidukite

Kliendi  hooldus ja remont ning sdidukite
tegevusvaldkond: osade ja lisaseadmete jaemiitik

(lisategevusala). Kinnisvara
haldamine.

Mis GT teenuse- Tehingute ndustamine,
valdkondi hdlmas: M & A (3igus)

Riik : Eesti

Grant Thornton Baltic noustas BMW, MINI ja Kia mutigidiguste
lile minemist United Motors AS-ilt Inchcape Motors Estonia OU-le.
Noustasime AS-i United Motors nii ettevotte tleminekutingimuste paika

panemisel, Gleantavate varade maadratlemisel, lepingute koostamisel

kui ka hinnalabiradkimistel.

Ettevotte Gleminek olukorras, kus mitidav driliksus (sdidukite

joemUuk] jo alles jgav dritiksus (BMW hooldus ja remont) kasutavad

igapdevases dritegevuses samu slsteeme, lisas tehingule keerulisust.

Tulemuse kirjeldus

Tehinguga miitis United Motors oma
Tallinnas, Tartus, Parnus ja Kohtla-
Jarvel asuvad BMW, MINI ja KIA mdidgi
ning hoolduse ja remondiga tegelevad
esindused osatihingule Inchcape Motors
Estonia. United Motors jatkab BMW-de
ja MINI-de hooldust ja remonti Tallinna
kiilje all asuvas Peetri esinduses ning
kinnisvara haldamisega.

Meie noustajad

Noustamisprojekti juhtis Grant Thornton
Balticu partner Eneli Perolainen ning
suure panuse andis meie digus- ja
finantsnoustaja Henri Parisalu.
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